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BLOG INVISTA FRANQUIA

Franquias: analise de mercado

O mercado de franquias estd movimento valores que chegam a casa dos bilhGes de reais todos
0s anos, e as expectativas para seu crescimento é sempre crescente sendo uma oportunidade
para o empreendedorismo e gerar negécios lucrativos. O segmento de franquias é promissor
na maioria das dreas e pode garantir boa rentabilidade e sucesso para o empreendedor que
busca a implantacao e realizacdo de um projeto.

positivo, neste ramo de franquias, é o fato de ser

uma proposta que ja vem acompanhada por

experiéncia profissional. Um investidor sabe que

terd o apoio dos franqueadores, com os cursos e

/ andlises oferecidas desde antes de sua

‘\ implantacdo, com o fornecimento de um modelo
‘ de investimento que deu certo, com o apoio para a
comercializacdo, o atendimento, o layout,

mercadorias e servicos ja comprovados como de

preferéncia de um publico consumidor, além de

FRANCHIS'NG receber sempre novas ideias empreendedoras

para implantar nos negdcios.

/ ..— O principal aspecto para a certeza de um resultado

O empreendedorismo é fundamental para o mercado de franquias

Para entrar no mundo das franquias ndo basta apenas querer investir em qualquer ideia
achando que ela necessariamente vai gerar negdcios lucrativos, mas sera necessario escolher
prioritariamente o seu tipo de mercado e se, este, se enquadra em seu perfil. Tal
conhecimento do mercado e do produto a ser trabalhado é de fundamental importancia para
o empreendedor, pois apenas ter dinheiro para investir ndo é o suficiente: é preciso unir a
paixdo pelo trabalho, o conhecimento do assunto e a proatividade para o desenvolvimento de
um negocio de sucesso.

Uma vez feito isso, seu trabalho deve ser bem criterioso. Ao se escolher uma dentre as
milhares de franquias, é preciso ter em maos a andlise do préprio mercado no local em que
serd implantada a mesma. Sem duvida que, neste caso, também a franqueadora tem
interesses bem delineados, pois o franqueador ndo pretende que qualquer unidade criada
deixe de atender suas expectativas, ja que o fracasso de uma unidade é nefasto para a toda a
rede.

A visdo do conjunto deve ser feita com total isencdo de conceitos pré-estabelecidos, tendo a
prudéncia necessdria para um estudo detalhado do plano de negdcios, do que o franqueador
oferece e do que o franqueado pode esperar como suporte.
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Um candidato a franqueado deve, ainda, buscar as outras unidades, conhecer outros
franqueados, saber os seus resultados em seus préprios locais de trabalho, quanto tempo foi
necessario para o retorno do investimento, a lucratividade que esta tendo e as dificuldades
gue enfrentou durante a implantacao.

O estudo e acompanhamento dos casos reais podem |lhe dar uma visdao do futuro de seu
proprio empreendimento. Esta é uma grande vantagem quando se investe em franquias: o
conhecimento ndo pode vir apenas através da visdo do franqueador, deve também ser
proveniente dos que ja estdo inseridos nesse mercado.
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